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PRÓLOGO

La legislación financiera y de seguros cambia buscando adaptarse, y
con el propósito de evitar los perjuicios que podría traer aparejado una
equívoca interpretación es que he puesto a disposición de los profesio-
nales y estudiantes de comercio exterior, ciencias económicas y de segu-
ros la presente obra.

Busco a través de esta segunda edición actualizada y corregida, poner
a vuestra disposición una herramienta que proporcione seguridad en la
resolución de las situaciones emanadas de la práctica en comercio inter-
nacional, basado en un análisis teórico y enfocando cada tema con un
sentido eminentemente práctico.

Pienso que este trabajo será de utilidad para el profesional y estudian-
te en el desarrollo de su tarea y para aquellas personas que se inician o
desean adentrarse en los temas concernientes a las relaciones entre los
bancos, las compañías de seguros y el fisco.

Quiero agradecer especialmente al Dr. Mario Bibiloni, Dr. Sergio
Rufail, Dr. Osvaldo Petruzzello, Dra. Silvia Grenabuena, Dra. Analía
Santos Romero, Lic. Ángeles Bellomo, Lic. Amalia de Pedro Wilsen a
mis hijos Cristian, Diego y Micaela a mis viejos Nora y Francisco, a mi
hermano Darío, a una persona que siempre estuvo la señorita Lidia
Esther García, a mis queridos estudiantes que vieron el esfuerzo realiza-
do por el que suscribe para una mejor formación profesional del educan-
do, y por último a la Virgen del Rosario de San Nicolás.
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PRIMERA PARTE

Finanzas





INTRODUCCIÓN A
LA PRIMERA PARTE

1. FUNCIÓN PROFESIONAL DEL TÉCNICO DE
COMERCIO INTERNACIONAL, BANCARIO Y DE
SEGUROS EN LA GESTIÓN DE FINANZAS Y
SEGUROS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

La función profesional del técnico de comercio internacional en la
gestión de finanzas y seguros tiene los siguientes objetivos:

� Definir la política financiera de la empresa en materia de comer-
cio exterior, conciliando las decisiones de la Administración Ge-
neral haciéndolas compatibles entre sí.

� Asesorar al sector público y privado en materia de seguros de co-
mercio exterior.

� Elaborar presupuestos e informes gerenciales para la presenta-
ción ante posibles compradores–importadores.

� Analizar los mercados desde el punto de vista financiero orien-
tando las decisiones a la apertura de aquellos más convenientes.
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� Orientar la política de seguros considerando básicamente la co-
bertura de daños catastróficos en el transporte de las mercade-
rías, permitiendo a la empresa controlar la pérdida esperada
asumiendo un costo conocido y acotado (la prima de seguro) y no
un valor impredecible, como es el que deriva de un siniestro.

� Debe estudiar cómo orientar el uso de las diversas fuentes de fi-
nanciamiento disponibles en el mercado, financiación, factoring
y forfaiting (prefinanciaciones con recursos y sin recursos).

� Orientar la financiación de importaciones mediante créditos do-
cumentarios o cobranzas cedidas desde el exterior o presentadas
por los exportadores, hasta el cien por ciento (100%) del valor
F.O.B. (Franco a Bordo, puerto de embarque convenido) o C.I.F.
(Costo, seguro y flete, puerto de destino convenido), o sus equi-
valentes para otros medios de transporte.

� Planificar la financiación, los seguros y los costos para la partici-
pación de ferias internacionales.

� Analizar las inversiones desde el punto de vista financiero para
la compra de bienes de capital con sus respectivos beneficios.

� Obtener los recursos necesarios para producir los bienes destina-
dos a ser exportados, a tasas de interés altamente competitivas.

� Gestionar seguros a la exportación cubriendo los riesgos extraor-
dinarios.

� Minimizar los riesgos de cambios con futuros y opciones (deri-
vados financieros).

� Debe analizar impositivamente el uso de los instrumentos finan-
cieros para el pago de los impuestos.
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� Gestionar ante las compañías de seguros las pólizas electrónicas
para garantizar el pago de derechos ante el Fisco.

� Gestionar ante las entidades financieras las garantías de contrato
de la oferta y de fiel cumplimiento del contrato.

� Intervenir en las negociaciones por las operaciones de leasing.

� Participar en la redacción de los contratos internacionales en ma-
teria de incoterms, transporte y seguros.

� Desarrollar la valuación económica y financiera, de proyectos en
inversiones privadas y/o públicas para la importación y exporta-
ción de productos y servicios.

� Gestionar la apertura de cartas de crédito y cobranzas, cotizando
el precio entre las distintas entidades.

� Desempeñar la función de completar todos los formularios de la
documentación bancaria, seguros y compañías de transporte para
presentar ante las respectivas entidades, ya sea en papel o por in-
ternet.

� Controlar los S.W.I.F.T. (Society for Wordwice Interbank Finan-
cial Telecommunication) que los bancos generen por los datos
aportados en las cartas de crédito por la empresa, u otras formas
de pago, evitando discrepancias.

� Debe mantener una actualización continua de todos los docu-
mentos que se manejen en el comercio exterior, en el mercado in-
terno y en el internacional.

� Interpretar y analizar las regulaciones del Banco Central de la
República Argentina (B.C.R.A.) y las resoluciones de la Admi-
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nistración Federal de Ingresos Públicos (A.F.I.P.) en materia de
comercio exterior.

� Asesoramiento integral al sector público en toda la actividad del
ámbito nacional referida al comercio exterior, especialmente la
implementación de medidas de tipo cambiario, impositivo y cre-
diticio.

� Puede inscribirse como auxiliar de la justicia como perito liqui-
dador de averías, previo examen en la Superintendencia de Segu-
ros de la Nación.

� Realizar los cierres de cambio valor hoy o valor normal con las
entidades bancarias para remitir el pago al exportador.

� Gestionar márgenes de crédito para el comercio exterior y obte-
ner créditos bancarios.

� Intervenir en la ejecución de las garantías bancarias o pólizas de
caución cuando no se cumplan las condiciones pactadas.

� Registrar las minutas financieras por los préstamos obtenidos de
las entidades financieras en materia de comercio exterior.

� Participar financieramente y administrativamente en la gestión
administrativa de comercio exterior de los reembolsos, Draw
Back y reintegros.

� Realizar la evaluación económica y financiera de proyectos para
la importación y exportación de productos y servicios.

� Desempeñar la planificación, coordinación, ejecución y control
de todas las actividades y tareas que directa o indirectamente
vinculen al sector privado exportador e importador a institucio-
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nes de carácter público, tales como Dirección General de Adua-
nas, bancos oficiales y privados.

� Desarrollar estudios de mercado y proyecciones de oferta y de-
manda en el mercado internacional.

� Asesorar al sector privado en materia de legislación y práctica
aduanera, regímenes cambiarios, impositivos, crediticios, segu-
ros, derivados financieros, para la exportación e importación de
productos y servicios, así como al aspecto relacionado con el de-
recho internacional.
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CAPÍTULO 1

Factoring

1. CONCEPTO

El contrato de factoring tiene origen cuando una institución financie-
ra asume las funciones de crédito y cobro de sus clientes.

Es una herramienta que permite otorgar plazos de pago a su compra-
dor sin correr riesgos y financiándose sin recursos. Es decir, podemos
vender a plazo y cobrar al contado.

Este tipo de operación comenzó a tener en nuestro país un desarrollo
extraordinario.

2. TIPOS DE FACTORING

Las operaciones de factoring pueden ser:

� Operaciones de factoring nacional.

� Operaciones de factoring de exportación.

� Exportadores que vendan bienes terminados y/o servicios.
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� Exportadores que no vendan bienes de capital, commodities ni
perecederos.

� Exportadores que posean ventas a plazo en cuenta corriente y
que quieran estar protegidos crediticiamente.

3. SERVICIOS QUE RECIBE EL EXPORTADOR DEL
FACTOR

En las operaciones de factoring de exportación el exportador recibe
los siguientes servicios del factor:

� Administración de sus débitos.

� Contabilidad de sus ventas.

� Investigación sobre sus librados.

4. SUJETOS DEL CONTRATO DE FACTORING

En la operatoria de factoring intervienen los siguientes sujetos: el
factor, el deudor y el cliente.

� El factor: Compra las facturas de sus clientes con todas las obli-
gaciones y servicios que implica.

El factor son los bancos que realizan operaciones de factoring.
Éstos pueden actuar como aseguradores respecto de las ventas de
exportación de sus clientes y además concede anticipos sobre las
ventas. Generalmente son operaciones a corto plazo.

El factor realiza un estudio de la solvencia de los importadores
del exportador que constituye el contrato de factoring.
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� El deudor: Es el importador.

� El cliente: Es el exportador que ha firmado el contrato de factoring.

5. DEFINICIÓN DEL PRECIO DEL FACTORING

El precio del factoring se define en función de la combinación de los
siguientes factores:

� Rotación de las ventas.

� Tipo de mercadería y/o servicio.

� Cantidad de compradores.

� Permanencia del servicio.

� Competitividad de los compradores y su situación financiera.

� Términos de pago.

� Actividad económica.

� Cantidad de facturas emitidas por el proveedor.

� Situación financiera del proveedor.

� Que sean ventas de productos no perecederos.

� Que los compradores sean distribuidores, mayoristas, minorista
o fabricantes.

� Que las deudas sean a corto plazo.

APLICACIÓN TRIBUTARIA S.A. Gestión de Finanzas y Seguros ... / 31

CAPÍTULO 1



6. OBLIGACIONES DEL EXPORTADOR

Son obligaciones del exportador:

� Ceder todos los derechos estipulados al factor.

� Pagar la remuneración del factor.

� Comunicar a los importadores respecto de la cesión de los derechos.

� Incluir en las facturas la cláusula de la cesión.

� Someter a la aprobación del factor los nuevos deudores o amplia-
ciones del riesgo.

� Autorizar la revisión de sus registros y facilitar los documentos
sobre los créditos cedidos al factor.

� Informar al factor de cualquier incidencia de los créditos cedidos.

� Garantizar la existencia del crédito cedido con la entrega real de
las mercaderías.

� Prestar asistencia al factor para el ejercicio de sus derechos fren-
te al importador.

� Entregar al factor los importes que ocasionalmente hubiera reci-
bido de los importadores.

7. VENTAJAS DEL FACTORING

Las ventajas de operar con factoring son:

� Mejora el flujo de caja.
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� Mejora la selección de la clientela.

� Permite obtener un rápido acceso al financiamiento.

� Elimina gastos de procedimientos judiciales en caso de falta de
pago.

� Optimiza las gestiones de cobro.

� Introducción a nuevos mercados sin riesgo.

� Permite una mejor selección de los clientes.

� Obtener descuentos con los proveedores.

� Disminuye las cargas administrativas.

� Reduce el costo de material de oficina y comunicaciones.

� Permite vender a plazo y la posibilidad de incrementar las ventas
internacionales.

8. FACTORING EN GARANTÍA

Se garantizan los préstamos para capital de trabajo, amortizables
mensualmente, tomando como garantía las facturas.

9. FACTORING INTERNACIONAL

A través de este tipo de factoring se financian las exportaciones sin
riesgos de crédito. Asimismo, se ofrece la posibilidad de vender a plazo,
en cuenta abierta y de incrementar las ventas internacionales.
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10. COSTOS PARA EL IMPORTADOR

Usualmente, el factoring no tiene costos para el comprador bajo la
forma de comisión. La retribución a la garantía que extiende la paga el
factor, quien a su vez la carga al exportador.

11. FINANCIACIÓN DE EXPORTACIONES.
FORFAITING

El forfaiting es una compra efectuada por una entidad financiera de
derechos de cobro relacionados con exportaciones, con vencimientos
futuros, sin recurso contra el anterior tenedor de los mismos.

En la financiación de exportaciones sin recursos, la entidad financie-
ra compra al exportador sus derechos de crédito sobre el exterior como
consecuencias de ventas realizadas con pago aplazado.

A diferencia del factoring, si el importador incumple su compromiso
es el banco financiador quien soporta el pago.

El banco renuncia a cualquier tipo de acción en caso de que el impor-
tador no pague.

En esta financiación sin recursos (forfaiting) el exportador tiene una
única obligación, que es la de suministrar la mercadería o los servicios
de acuerdo con el contrato comercial.

El exportador cobra al contado por parte de la entidad financiera de-
sentendiéndose de la operación financiera.
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